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고객을 늘리기 전에 무엇을 준비해야 할까요? · 내 사업 한 장
완성 예시 - 주말실내화, 교육용 가정

이름 / 아이디어 / 작성일: __________________________________________

1. 먼저 넓힐 방향

같은 실내화 서비스로 같은 단지의 고객을 더 만난다

2. 첫 3개월 목표

10→15→20가구, 월 2회 가정. 20→30→40켤레, 매출 140,000→210,000→280,000원

3. 운영 한계

주 10켤레×4주=40켤레. 월4회 이용이면 80켤레로 초과

4. 확장 조건 · 3년 계획의 가정

재이용·반납·실제 시간 확인 뒤 추가 단지나 품목 검토. 3년 숫자는 재이용·처리 능력이 확인된 뒤 같은 가정으
로 다시 계산

완료 기준
먼저 넓힐 방향(고객 또는 제품)을 하나 정했다.

월별 목표가 처리 능력 안에 있는지 확인했다.

확장 조건과 3년 계획에 쓸 가정을 적었다.

체크는 예시 작성 완료를 뜻하며, 사업 가설의 검증 완료를 뜻하지 않습니다.

모르는 내용은 미확인이라고 표시하고, 누구에게 무엇을 확인할지 적으세요.

예시와 AI 연습 반응은 실제 고객 조사 결과가 아닙니다. 출처와 근거 종류를 구분하세요.


